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ME PRESENTO:

Mi trayectoria comenzo con una for-
macion en marketing digital, en un
momento en el que el entorno online
empezaba a expandirse con fuerza.
Con una base en marketing tradicio-
nal, di el salto al entorno digital cre-
ando mi propio proyecto, donde apli-
qué lo aprendido en formacion vy
experiencia previa. Asi comencé mi
camino como emprendedora.

Desde entonces, trabajo el marketing
con una vision global, integrando ca-
nales, estrategias y herramientas digi-
tales. Mi objetivo es ofrecer soluciones
personalizadas para cada negocio,
combinando creatividad, analisis y es-
trategia para lograr resultados efecti-
VOS.

MIS AREAS DE ESPECIALIDAD :

Ofrezco consultoria en marketing digi-
tal con enfoque estratégico y orienta-
do a resultados, mediante estrategias
360 que integran redes sociales, SEO,
publicidad online e inteligencia artifici-
al. Ayudo a emprendedores y empre-
sas a ganar visibilidad, aumentar ven-
tas y hacer crecer su facturacion.

Contacto
www.Kristinapach.com

8 hola@kristinapach.com

@ @kristina_pach

e 747 458 708
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Su proyecto nace hace mas de una década,
cuando decidio formarse en marketing di-
gital, en un momento en el que el entorno
online comenzaba a ganar protagonismo.
Hasta entonces, habia desarrollado su ca-
rrera en departamentos de marketing tra-
dicional, lo que le proporciond una base so-
lida. Sin embargo, supo identificar el cam-
bio de tendencia y entendid que era nece-
sario evolucionar hacia el &mbito digital.

Durante el master, tuvo que desarrollar un
proyecto practico y fue entonces cuando
tomo una decision clave: en lugar de traba-
jar sobre una marca externa, decidié que el
proyecto seria ella misma.

Al finalizar la formacion, vio claro que podia
convertir esa idea en una realidad profe-
sional, y asi fue como dio sus primeros pa-
sos en el emprendimiento.

Desde el inicio, aplicd en su propio negocio
las estrategias que posteriormente ofrece-
ria a sus clientes. Este enfoque le permitio
obtener resultados rapidamente: en apenas
seis meses, el proyecto ya era rentable y
contaba con una cartera de clientes conso-
lidada. Este arranque temprano marcé una
base sélida sobre la que seguir creciendo.

A lo largo de su trayectoria, ha trabajado
con mas de 300 marcas, lo que le ha per-
mitido adquirir una visidn estratégica am-
plia y realista sobre el marketing digital. Es-
ta experiencia le aporta un conocimiento
profundo sobre qué funciona y qué no, con-
virtiendose en uno de sus principales valo-
res diferenciales a la hora de acompanar a
otros negocios.

“Es una formacion constante,
trabajo con algoritmos que

cambian dia a dia.”
Entre sus mayores logros, destaca haber
mantenido una marca rentable durante
mas de 12 afos, algo especialmente signifi-
cativo en un sector tan cambiante.

www.aspegi.org

La formacion continua ha sido, y sigue
siendo, un pilar fundamental en su trayec-
toria. Trabajar en un sector como el
marketing digital, en constante evolucion,
exige una actualizacion permanente y una
actitud proactiva hacia el aprendizaje.

En su caso, la formacion no es algo puntual,
sino parte de su dia a dia, ya que trabaja
con herramientas, plataformas y
algoritmos que cambian constantemente.

La irrupcion de nuevas tecnologias, como
la inteligencia artificial, ha reforzado aun
mas esta necesidad, obligandole a adap-
tarse, experimentar y entender cémo
aplicar estos avances de forma practica en
su trabajo.

“No tenia en mente emprender,
pero surgio como una
oportunidad.”
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El networking también ha desempenado
un papel clave en su desarrollo profesio-
nal. Desde sus inicios, formar parte de co-
munidades de emprendedoras le permitid
generar sus primeras oportunidades,
acceder a clientes y dar visibilidad a su
proyecto.

Ademas, le facilitd rodearse de personas
gue ya estaban en el punto al que aspiraba
llegar, lo que supuso un impulso importan-
te tanto a nivel profesional como personal.
Este entorno le permiti¢ aprender de otras
experiencias, compartir inquietudes vy
avanzar con mayor claridad en la toma de
decisiones.

El apoyo entre mujeres ha sido otro ele-
mento esencial en su recorrido. Este
entorno le ha aportado no solo inspiracion,
sino también referentes de liderazgo y un
espacio de acompanamiento en el que
compartir el proceso emprendedor.

Destaca especialmente el valor del
“sostén femenino”, asi como la impor-
tancia de contar con modelos de liderazgo
que sirvan de guia. Ademas, es consciente
de la importancia de impulsar el empren-
dimiento femenino y fortalecer redes de
apoyo que mejoren la confianza vy visibili-
dad de las mujeres.

Actualmente, en ASPEGI busca reforzar
su red de contactos a nivel local, ya que,
aunque ha estado vinculada a comuni-
dades a nivel nacional, identifica cierta
carencia en el &mbito mas cercano.

Su objetivo es generar nuevas conexio-
nes, compartir experiencias y establecer
relaciones profesionales en un entorno
mas proximo, que le permita seguir
creciendo y aportando valor dentro de su
contexto.
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De cara al futuro, sus objetivos se
centran en adaptarse a los cambios del
sector, especialmente integrando la
inteligencia artificial en su negocio, y en
redefinir su papel como consultora para
seguir aportando valor y acompanando
el crecimiento de empresas y empren-
dedoras.

“Hay una gran necesidad de
apoyar el emprendimiento de las
mujeres.”
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