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ME PRESENTO:

Soy Angela Xu, consultora especia-
lizada en relaciones empresariales en-
tre China y Espafa. Mi trayectoria
profesional siempre ha estado
vinculada a entornos internacionales y
multiculturales. Antes de establecer-
me en Donostia, vivi y trabajé durante
afos en Suzhou (China), donde
desarrollé proyectos de acompa-
namiento intercultural, formacion en
idioma y cultura china para expa-
triados y apoyo a empresas interna-
cionales.

En 2019 decidi dar un paso mas y
fundar MING DA Consulting, una con-
sultoria especializada en acompanar a
empresas e instituciones en sus pro-
yectos de desarrollo comercial, im-
plantacion 'y cooperacion entre
ambos paises.

MIS AREAS DE ESPECIALIDAD:
Acompano a empresas espanolas y
chinas en procesos de interna-
cionalizacion, implantacion empresa-
rial, desarrollo de negocio y gestion de
proyectos industriales. También im-
parto formacion sobre negociacion
intercultural y sobre como hacer ne-
gocios en China.

Contacto
www.mingdaconsulting.com

cQuieres saber
como empezo todo?

angelaxu@mingdaconsulting.com

e 628 680 478
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Angela Xu fundé MING DA Consulting en
2019, aunque su experiencia emprendedora
comenzdé mucho antes. Ya en 2006,
mientras residia en Suzhou, cred una
empresa dedicada a la formacion en idioma
y cultura china para expatriados occi-
dentales y sus familias, ademas de cola-
borar en proyectos empresariales puntua-
les para companias internacionales instala-
das en laregion.

Cuando se trasladd a Donostia en 2015
continud colaborando en proyectos comer-
ciales e industriales entre ambos paises.
Tras el nacimiento de su hija y después de
varios anos consolidando contactos y ex-
periencia, decidid¢ impulsar definitivamente
su proyecto profesional creando MING DA
Consulting.

“Mi objetivo siempre ha sido
conectar empresas y culturas entre
China y Espana.”

La consultora nacié con una clara vocaciéon
internacional. Desde sus inicios se es-
pecializd en acompanar a empresas espa-
nolas que desean acceder al mercado
chino y a compainiias chinas interesadas en
desarrollar proyectos en Espana. Su acti-
vidad incluye desde la constitucion de so-
ciedades y el desarrollo comercial hasta la
busqueda de proveedores, la gestion de
proyectos industriales o la formacion espe-
cializada en negociacion y cultura empre-
sarial china.

Sin embargo, los comienzos no fueron sen-
cillos. Apenas unos meses después de la
creacion de la empresa, la pandemia para-
lizd la actividad internacional. Las restric-
ciones de movilidad y la politica de “Covid
Cero” aplicada en China dificultaron duran-
te casi tres anos las relaciones comerciales
entre ambos paises. Lejos de detenerse,
Angela aprovecho ese periodo para forta-
lecer la visibilidad de la empresa, desarro-
llar formacion online y consolidar su estra-
tegia de marketing digital.

Con el paso de los afos, el crecimiento ha
llegado de forma progresiva gracias a la
confianza generada entre sus clientes.
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El boca a boca y las recomendaciones
han permitido construir una red solida
que hoy suma mas de sesenta clientes
de sectores tan diversos como auto-
mocioén, ferrocarril, maquina herra-
mienta, electrénica, climatizacién, agroa-
limentacion o farmacéutica.

Uno de los hitos mas destacados de su
trayectoria ha sido el disefio e impar-
ticion de un programa de formacién
integramente en inglés para 45 directivos
internacionales de una empresa del IBEX
35, centrado en las claves para hacer
negocios en China.

“La flexibilidad es fundamental.
Hay que ser como el bambu y
adaprarse a cada situacion.”

Contactanos
s

También destaca su colaboracion con
diferentes instituciones gubernamentales,
contribuyendo al fortalecimiento de las
relaciones empresariales entre ambos pai-
ses. MING DA Consulting se define como
una consultoria boutique y de confianza,
caracterizada por un enfoque perso-
nalizado y multicultural.
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Su valor diferencial reside en el profundo
conocimiento tanto de la realidad espa-
fnola como de la china, asi como en la
capacidad de adaptar cada proyecto a las
necesidades especificas de cada orga-
nizacion.

Para Angela, la formacion continua y el
networking son pilares fundamentales de
su desarrollo profesional.

Considera que cada cliente y cada proyec-
to representan una oportunidad de
aprendizaje.

Recientemente ha completado un Master
en Marketing Digital, una especializacion
qgue le permite aportar nuevas herra-
mientas y enfoques a los proyectos
internacionales que lidera.

Asimismo, valora especialmente los espa-
cios de encuentro entre profesionales y el
apoyo mutuo entre mujeres empresarias,
gue considera una fuente constante de
inspiracion y fortaleza para afrontar los
retos del emprendimiento.

Mirando al futuro, su objetivo es seguir
impulsando proyectos que generen valor
en las relaciones econdmicas y culturales
entre Chinay Espana.

Le ilusiona especialmente la posibilidad
de participar en proyectos industriales
estratégicos que acerquen la inversion
china a Euskadi y contribuyan al desa-
rrollo econdmico del territorio.

Angela Yun Xu | Ming Da Consulting

La estrategia a largo de plazo de China: soberania
energética y tecnoldgica y relaciones comerciales
teleberri | 15:16 —

Paralelamente, explora una nueva faceta
vinculada al ambito  audiovisual.
Actualmente se estd formando como
guionista con el propodsito de promover
proyectos de coproduccion entre Espa-
na y China y contribuir a acercar la reali-
dad china al publico occidental a través
de historias y narrativas compartidas.

Para ella, el éxito consiste en tender
puentes entre culturas, generar con-
fianza entre organizaciones y demostrar
que el entendimiento mutuo es una he-
rramienta esencial para construir opor-
tunidades de futuro.

“El nerworking me inspiray me
da fuerza para afrontar los
desafios del camino.”
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